
证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2014-008
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	方正证券股份有限公司  分析师：吴东炬、杨宝龙

华商基金管理有限公司  研究员：肖丹

光大证券资产管理有限公司：周维

	时间
	2014年9月3日 10：00-12：00

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	总经理：夏鼎 
董  秘：夏兰

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。
1、目前在集成灶行业公司占有的市场份额是多少？其他还有哪些厂家？行业规模有多大？

答：美大占有三份之一的市场份额，是集成灶行业的龙头企业。其他的主要集中在两个区域，浙江海宁和浙江嵊州。行业规模约占整个厨电行业的3-4%。

2、公司净利率较高，募投产能释放之后如何利用起来？

答：如果单纯的追求利润而始终困守格局，那不是我们所想的，我们的竞争目标是传统厨电中的龙头企业。因此未来不排除把利润率降一点，让利给经销商，进一步扩大规模，把产能利用起来。
3、公司自动化投入有多大？是否会涉足自动化业务？

答：接近1个亿。这几年公司在设备的投入上也有机器人的应用，从应用到切入这个领域的话还是有这个可能性的，我们也有意识的在关注一些企业，有这方面的规划和想法。

4、请谈谈公司目前关注的方向有哪些？
答：经过近几年的观察，我们基本上已经确定几个方向，而非什么热门就去追什么，不能盲目地去拓展，还是要跟我们主业的契合度方面更紧密一些，比如高端装备制造类、环保类以及医疗健康类，是我们比较感兴趣的。

5、关注到公司也有橱柜业务？

答：公司现在围绕集成灶为核心，以家庭中的厨房空间为根据地，拓展厨房空间里相关的多元产品，像橱柜、集成水槽、净水机、厨余垃圾处理器等等，但这一部分的占比还比较小。

6、公司目前经销商的体系是怎样的？

答：公司经销商的层级为两层，一级经销商下面是分销商，公司对其进行直接管理，模式还是较为扁平化，但是我们接下来要去扁平化，比如成立省级的，还在规划中，可能会先做几个试点。
7、公司的优势地区有哪些？

答：华东、华南、东北，这几个地区至少要占比60%。

（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司宣传画册（已报备）

	日期
	2014年9月5日
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