
证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2014-010
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	浙商证券股份有限公司：刘迟到
长城证券有限责任公司：朱政

财通证券股份有限公司：王一成、俞毅
申万菱信基金管理有限公司：季新星

	时间
	2014年9月26日 9：30-12：00

	地点
	公司

	上市公司接待人员姓名
	总经理：夏鼎 
董  秘：夏兰

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。
1、 公司产品销售结构主要集中在哪个市场？走哪一类型的渠道更多一些？

答：二三四线城市的销售约占80%，目前主要以专卖店渠道为主。

2、 产品的终端平均价格是多少？ 

答：终端价格从6000多元到10000多元不等，公司有终端指导价，但根据地区差别允许经销商在一定的价格区间内上下浮动。
3、这个价格会不会影响三四线城市的销量？
答：每年我们都会派人员对市场进行调研，其实三四线城市的购买欲望和购买能力非常强，也印证了我们先布局三四线城市，再到一二线这个策略是有效的。
4、未来往一二线城市布局的话，有无具体的发展规划？

答：公司会起主导作用，全力配合经销商，或者开设直营店。

5、目前整个集成灶行业的规模有多少？公司占有多少？
答：约30多亿，我司占有三分之一。

6、行业竞争对手有无对公司产生大的威胁？

答：就中短期来看，在集成灶行业中不会产生大的竞争对手，从长远看，如果传统烟灶具企业加入这个行业，可能会对我们产生一定的影响。

7、如何看待集成灶未来的发展？集成灶在整个大厨电行业中的市场占有率会有提升吗？
答：实际上这几年集成灶在大厨电行业的占比每年都有逐步提升，去年行业标准已出台，今年我们参加了两次关于集成灶行业国家标准的制订，接下来很快也会颁布，因此我们还是很看好集成灶的发展。

8、公司目前生产与发货的模式是怎样的？
答：公司产品是以销定产，与经销商之间实行先款后货机制。

9、公司经销网络中有多少个终端？一级经销商有多少？未来专买店的数量会否增加？
答：销售终端2000多家，一级经销商近1000家。接下来公司对二三线城市会鼓励多开店，也会对原来的一些店进行整合。

10、未来对电商平台的规划？ 
答：我们已在天猫、京东和苏宁易购开设了网店，接下来会加大网络营销的投入。
11、公司未来对整个市场有没有新的想法？
答：想法很多，但具体实施的话要需要时间。
12、除了主营业务外，公司未来若要转型发展，往哪方面转的可能性大一点？

答：目前有几个方向，新能源、环保、和主营业务相关的高端装备制造，还有医疗健康，主要还是要看合适的项目。

（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司宣传画册（已报备）

	日期
	2014年9月30日
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