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浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2014-012
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券股份有限公司：管泉森、杨金金
招商证券股份有限公司：刘军

中国国际金融有限公司：何伟、曹晏

工银瑞信基金管理有限责任公司：张玮升

安信基金管理有限责任公司：张明

Tiger Pacific Capital：殷家皞

摩根士丹利华鑫基金管理有限公司：王卫铭

太平洋资产管理有限责任公司：吴晓丹
上海璞盈投资管理有限公司：张岑岭

	时间
	2014年11月5日 13：30-15：30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：夏鼎
董  秘：夏兰

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。
1、 一个二三线的城市大约有多少个公司的经销网点？

答：约三四个左右，包括专卖店、家居建材城、地方KA等。

2、对经销商的调整有什么计划？
答：调整是势在必行，只不过我们在调整的频率、幅度和时间方面要做更好的考量。在原来销售政策的基础上根据我们现有的情况做了相应的调整，实行了一年多以来我们认为还是有一定的成效的。从销售网络来说，我们目前是过于扁平化，这种格局需要改变，我们也在参考行业中其他优秀企业的一些好的做法，结合自身实际情况，再逐步推行。
3、 谈谈公司关于转型的想法？

答：我们对于公司主业这块一致看好，坚定信心在主业方面做精做强，但目前集成灶行业爆发点还未到来，因此我们希望两条腿走路，即内伸性增长和外延式发展并进。就确立的几个方向而言我们会有一定的倾向性，当然主要还是要看标的是否合适。总的来说，我们相信长期投资者更看好的是公司长远的企业发展价值，如果我们朝三暮四，把什么东西都往上市公司里面装，那么反而会给资本市场和投资者的信心带来负面的影响，为了提升股价而炒作一把，不是我们公司做事的风格。

4、 经销商的终端售价是如何制定的？其利润空间有多少？

答：经销商的利润空间为1倍至1.5倍。公司对所有经销商供货实行同一出厂价格，同时制定统一的市场指导价格管理制度，但根据各地市场的成熟度、收入消费水平等因素给予经销商在价格上一定的弹性空间。
5、 公司大股东持股比例很高，对于明年限售股解禁后会怎么考虑，是否会减持？ 

答：目前尚未讨论过此事。
6、公司有无精装修渠道？

答：精装修工程目前合作的是与地方性的开发商为主，公司工程案例中较为典型的有：上海浦东的久阳滨江公寓，深圳的葵花公寓以及海南的半山半岛等等。未来公司计划和全国大型的房地产商建立战略合作伙伴关系，这一方面公司正在积极拓展当中。
7、集成灶在厨电行业的渗透率总体缓慢的原因？

答：归根结底还是消费者对集成灶产品认知度的原因，凡是了解了这个产品以后，都有购买欲望，因为集成灶无论是从性价比还是吸油烟率等方面，都大大优于传统三件套，但美大在推出集成灶产品之初同时还承担了消费者再教育和市场培育的角色，所以在宣传方面我们现在也在改变策略，从单纯的电视媒体转向和互联网的结合。

8、今年三季度的销售费用率较高是什么原因？
答：公司加大力度投入广告宣传所致。

9、今年三季度收入大幅增长的原因？

答：原因有多方面：第一，行业淡旺季的因素；第二，从去年开始我们对经销商的销售政策做了一些调整，调动了其积极性；第三，公司新产品的推出致使销量提升；第四，消费者对集成灶产品的认知度逐步提高。
10、公司产品目标客户群体集中在哪些城市？集成灶和其他烟灶具的区别？

答：二三线城市居多。美大集成灶最为突出的特点就是其卓越的吸油烟效果，油烟吸净率高达99.6%；其次，集成灶集吸油烟机、灶具、消毒柜、储藏柜等于一体，功能紧凑，大为节省厨房空间，同时还节省一米的橱柜和台面的价格，不仅有较高的性价比，而且使开放式厨房真正得以实现，符合现代人们对绿色环保、健康的高品质生活追求理念。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年11月10日
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