证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2013-002
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	湘财证券有限责任公司：刘飞烨
国元证券股份有限公司：邹翠利

	时间
	2013年5月31日  10：00-13：00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长  夏志生
董 秘   夏  兰

证 代   徐  红

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司主要产品、公司经营情况、行业情况、发展前景等事项进行了座谈交流。
1、集成灶作为厨电的一个创新产品，公司当初研发的创意或初衷是什么？
答：整个社会在进步，我们搞企业的需要市场，而市场需要创新，什么是老百姓最烦恼而又解决不了的事情，就要去发现和努力改变。中国人做饭重油、重味，油烟给人体健康带来极大的危害，而厨房是日常生活中进出很频繁的一个地方，却又是很难突破、很恶劣的一个环境。上排式的脱排油烟机最早是从国外引进的，却不能很好的解决中国人烹饪产生的油烟问题，因此我们就开始思考，如何去改善厨房环境，如何让往上走的油烟变成往下排而不经过人体呼吸道，这在技术上是一个重大的突破，而我们做到了。
2、公司是否是行业中第一个推出集成灶产品的？
答：这一点勿庸置疑，浙江美大于2003年研发和制造出第一台集成灶，此后带动和引领了这一行业的蓬勃发展，我司拥有专利70多项，其中发明专利11项，我司也是集成灶行业标准的主要起草单位。
3、未来公司的定位、战略是如何？
答：在未来几年，公司发展战略将继续以集成灶业务为主导，以橱柜新项目和厨房配套小家电业务为支撑，以厨房整体解决方案为目标，以集成灶行业的第一品牌打造厨电大行业的强势品牌，通过高品质、差异化的产品打造高端整体厨房和环保整体厨房，不断扩大在集成灶行业的领先优势，并致力成为集成灶行业标准引领者。
4、目前集成灶总量在整个厨电行业的占比是多少？

答：约3-4%。
5、未来募投项目完成后，公司产能会如何？

答：完成后产能将会翻番。
6、公司销售渠道主要是建专卖店吗？现有多少家？

答：公司目前销售渠道以经销商专卖店为主，现有一级经销商近1000家，营销网点共有2000多个。

7、现在已进入的比较知名的卖场有哪些？

答：公司产品目前已进入了国美、苏宁、红星美凯龙、居然之家、好美家、百安居等知名家居连锁卖场和家电商场，比如长春的欧亚卖场，在厨电领域我们的销量一直是名列前茅。

8、工程渠道的毛利率与零售渠道相比如何？

答：对公司而言是一样的，因为我们的产品是统一出厂价。
9、公司对经销商的终端售价是否有管控权？
答：公司对经销商实行统一的市场指导价格管理制度。一方面在公司销售环节对所有经销商供货实行同一出厂价格，另一方面，允许经销商根据各地市场的成熟度、收入消费水平等确定当地最高/最低限价政策。
10、工程渠道是通过公司总部做还是通过经销商?

答：二者都做，如果是规模较大的，是由公司直接做。

11、公司做工程渠道和网络渠道是否主要以提高知名度为目的，而非赢利？
答：不是。知名度要提高，同时也要赢利，双管齐下，缺一不可。因为就工程渠道而言，我们的集成灶产品和传统烟灶具相比有很大区别，我们拥有定价权，而传统的烟灶具已经没有差异化。
12、未来公司在宣传方面有什么想法？
答：近几年来，公司的知名度和外界对公司的关注度呈直线上升的态势，我们也在尝试和一些知名的品牌营销公司进行合作，或借助新媒体的力量，让我们的品牌影响力逐渐渗透。
13、未来公司在市场拓展方面是如何考虑的？
答：未来公司将继续积极拓展KA渠道、工程渠道、电商渠道、海外渠道等，加大市场建设力度，在完善和优化现有营销网络渠道的同时，大力开发新的销售渠道。
14、公司现在天猫网上销售的产品主要销往哪些区域？

答：全国各地都有。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司2012年度报告、宣传画册、产品折页、《住宅厨房 卫生间排气道》行业标准、公司报刊（上述资料已报备）

	日期
	2013年6月4日
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