证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2013-004
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
■媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	金融岛集团国际控股有限公司       张国君
北京首尚投资咨询有限公司         王吉峰

北京博融慧文化传播有限公司       高江红
北京中招绿建能源投资中心         韩  伟
北京华夏正源教育科技研究院       孙金龙
北京中经互联信息咨询有限责任公司 范  磊

北京都融投资顾问有限公司         王  子
南京可来比文化传媒有限公司       王新忠   陈以泉
浙江大鼎建设工程有限公司         梁仙寿   郑海利         

上海侨联侨报对外交流中心         顾冬青
上海首善国际资产管理有限公司     陈连君   王  歆
中国新生经济研究院               冯玉安
个人投资者                       程连杰   郭焕浸

商务时报社                       范正利
中央人民广播电台经济之声         侯宇君

中工网城市频道                   张海亮    周俊芳
中国经济新闻联播网              晏  雷
中国经济新闻联播网区域频道      温君雅
中国工业报                      马  明
中国上市公司网                  冯诗砚
中国信息报金融证券周刊          蒋颜颜

	时间
	2013年9月13日 下午1:30-4:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：夏志生         常务副总：夏鼎   

副总、董秘：夏兰       副总、财务总监：王培飞    

副总：钟传良           副总：徐建龙
证代：徐红

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司主要产品、公司经营情况、行业情况、发展前景等事项进行了座谈交流。
1、“集成环保”在2000年应该属于一种新事物，公司提出这样的概念是缘于生活感受还是受人启发？ 
答：应该说是企业家的使命与责任感，我们美大以前做表面处理，对环境有污染，当时有环保意识，但没这个能力和条件，直到八十年代中期才开始从污染行业转向无污染行业。进入2000年，随着社会的进步，人们对环保意识逐渐加强，开始注重环境健康和生活质量。厨房作为生活的核心，其产生的油烟污染很严重，传统上排式油烟机由于设计结构所限，不能很好的解决厨房烹饪产生的油烟问题，给人体健康带来极大的危害。另外由于传统厨房设备占用空间大，因此厨房显得拥挤、狭窄，空气质量很差，因此我们就开始考虑如何让往上走的油烟变成往下排而不经过人体呼吸，如何将众多的厨电产品集成一体，如何扩大厨房空间，改善厨房环境，如何让百姓过上健康环保低碳的生活，因此我们通过三年的自主研发，突破核心技术首创第一台集成灶，并经历从环保灶到集成环保灶再到目前行业标准命名的集成灶的不断发展和升华。
2、美大未来的五年规划和十年蓝图？
答：美大从2003年卖出第一台集成灶开始，在燃气具或者是烟灶具行业，是新兵，当时我们不豪言壮语，现在经过十年时间，已经走过了这历史的一步。今年年初公司提出了：未来，美大要建百年企业，创百亿收益的战略规划，我们要继续保持集成灶行业行第一和龙头地位，同时向燃气具、烟灶具等行业霸主地位发起冲锋。五年规划，保持现有扎实稳定的发展速率，不冒进也不却步，以市场为导向，以研发为动力，以投入为方向 ，在巩固现有产品的同时，积极向集成灶周边产品和配套产品进军和渗透。我们的口号是：整体厨房解决方案专家，以解决厨房整体解决方案为目标，不断扩大在集成灶行业的领先优势，并致力成为整体厨房的领军企业，实现企业未来的可持续和快速发展，保障和提升股东利益。
3、预计三年的每股收益和市盈率？

答：现在美大股票的市盈率在24倍以上，目前市场家电行业市盈率基本在20倍左右，当然30倍甚至40倍的也不在少数。根据证监会信息披露原则，公司不便提前告知上述信息，只能表示我们对公司的发展充满信心和期待。
4、公司对集成灶替代传统灶具的前景是如何看待的？未来3-5年增幅预测怎样？
答：集成灶去年销售规模大概在35万台左右，作为一个创新产品，随着技术的不断创新发展、大企业的参与进入，共同做大市场，预测集成灶在未来10-20年里，会和传统灶具出现平分天下甚至是超越的局面。公司从上市辅导开始至今，都是呈现一个稳定的增长，今年是募投项目建设第二年，随着生产、设备以及科研大楼的建设和投入、人才的引进、新技术、新产品的研发，会把我们的生产销售推到一个新的发展高潮，会呈现一个越来越好的态势。

5、公司产品定位在中高档，随着新农村建设发展，有否将这
种环保理念带入新农村家庭？
答：公司产品定位在高档，价格定位在中高档，公司实行全国统一的指导价，给商家一定的利润空间，现在网上有公布，大家可以浏览。农村市场购买力非常强，超过我们想象，初步统计30—35%的消费来自农村。新农村建设很重要一点就是生态文明建设，其核心也是环保健康低碳，与公司产品理念一致，而且农村家庭单门独户，安装维护更容易简便，因此，农村市场发展潜力很大。
6、美大集成灶的品牌定位是什么？2012年聘请张嘉译作为代言人，宣传效果怎样？
答：品牌定位是第一品牌。通过对张嘉译的了解，负面少，人很正气，能让人接受，最近两三年，他演的电视剧很受人欢迎，因此今年开始换成张嘉译。现在反响不错，我们做过调查，很多消费者都是通过电视广告知道美大产品。应该说对品牌的定位和提升起到了良好的促进作用。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	公司宣传画册、产品折页、行业标准、公司报刊（上述资料已报备）

	日期
	2013年9月16日
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