
证券代码： 002677                      证券简称：浙江美大

浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2017-003
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券股份有限公司：孙珊，贺本东
广发证券股份有限公司：黄伟鑫，智健

兴业证券股份有限公司：陈文
光大证券股份有限公司：苏晓珺
信达证券股份有限公司：李丹，李沁

财通证券资产管理有限公司：林伟
浙商证券资产管理有限公司：王维一
上海常春藤资产管理有限公司：张双羽
上海莫暮投资管理有限公司：吴平
上海乾瞻资产管理有限公司：刘来珍
上海南土资产管理有限公司：王佳音
浙江瑞特资产管理有限公司：何肄杰，葛丰旻
永安国富资产管理有限公司：孟乐，叶斌

工银安盛：彭小溪

	时间
	2017年3月17日 13：30-16:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	总经理：夏鼎
副总:钟传良

董秘：夏兰

资本市场部总监：李羽
证券事务代表：徐红

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。
1、 介绍集成灶行业情况

答：集成灶是厨电行业中的细分行业，由浙江美大公司首创的集成灶自2003年上市销售以来，经过十几年的市场推广，行业逐步成熟，目前全国约有300多家生产厂商，市场接受度越来越高，行业逐渐进入快速发展阶段。目前集成灶占有整个烟灶消行业5%的市场份额，市场发展空间很大。
2、 渠道结构及各占比例？

答：目前公司主要以经销商专卖店为主，占比90%以上，工程与电商分别占3%。
3、公司经销商数量及淘汰率？是否会扩增？

答：目前公司有1000多家一级经销商和2000多个营销终端，每年淘汰率为10%左右，今年拟有一定比例的新增。
4、 产品销售是否具有区域性？

答：就集成灶产品特性而言并没有区域的划分，主要与市场开发和推广的时间先后有关。
5、 如何对经销商进行考核和激励？

答：公司根据经销商所在城市大小、市场容量、历年业绩、经销时间长短等综合因素对其确定年度销售任务，再分解到每个季度，另外根据销售规模对经销商进行返点奖励。
6、经销商进货情况？

答：经销商通过公司的ERP系统自助下单订货，常规品种公司在收到货款后7天左右发货，因时间周期较短，经销商无需备放大量库存。
7、如何提高美大集成灶的认知度？

答：公司在规模、渠道、资金、经销商及门店数量等方面均有优势，这些都可以转化为接下来进一步去发挥的优势，另外公司将会加大广告投放的力度，在主流媒体投放广告的同时，向网络等新媒体转移。
8、公司中长期发展规划？

答：在未来几年，公司将继续以集成灶业务为主导，以厨房整体解决方案为目标，在厨电领域继续进行深化，通过高品质、差异化、智能化的产品打造高端环保整体厨房，不断扩大在集成灶行业的领先优势。公司在保持集成灶主业稳健持续发展的同时，也在积极寻找和关注新的发展机遇，不排除通过收购兼并等方式实现公司多元化发展战略目标。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年3月28日
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