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浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2017-005
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券股份有限公司：王鹤岱
国都证券股份有限公司：杨志刚
招商证券股份有限公司：徐叶
爱建证券有限责任公司：史建平
招商基金管理有限公司：张潇潇，贾成东，付斌
银华基金管理有限公司：杨欣
上海益和源资产管理有限公司：王益和，陈金仁
源乐晟资产管理有限公司：吕小九
深圳市中欧瑞博投资管理股份有限公司：瞿诗明
瑞特资产管理有限公司：葛丰旻 
义方资产：王毅
魏炜

	时间
	2017年4月20日 10：00-11：30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	夏鼎，钟传良，王培飞，夏兰，李羽

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。
1、2016年集成灶行业增速加快的原因？
答：（1）集成灶属于厨电行业中的新品类（2）通过十多年的市场推广和积累，集成灶的认知度不断提高（3）行业参与者大量增加，消费者接触面随之扩大，行业成熟度逐渐提升。

2、集成灶产品为何适合中国厨房？相比传统吸油烟机的优势是什么？

答：集成灶集灶具、吸油烟机、消毒柜、蒸箱烤箱等功能于一体，由传统的上排油烟改为下排，极大缩短吸油烟距离，净烟率高，同时降低能耗，从厨房的整体性来说也是更加美观和实用。性价比方面，可节省一米的台面和地柜的投资。

3、如何看待精装修的趋势？

答：精装修是未来的趋势，公司工程销售起步较早，2006年开始先后在上海、深圳、海南等高端标志性楼盘安装了一大批精装工程。随着各地精装房政策的出台，加强和房地产商的合作是公司接下来业务拓展的主要方向。

4、公司如何在行业中保持领先的市场地位？

答：市场竞争是必然的，随着行业的发展，竞争将会更加激烈。公司主要通过以下几方面来增强核心竞争力：在技术和产品方面，保持持续的研发和创新能力，提升产品的制造工艺和品质管理，加大品牌宣传，同时拓展销售渠道。

5、电商和经销商是否有冲突？电商销售占比？

答：电商由公司直营，采取和经销商合作的模式，由经销商为当地用户进行安装和售后服务工作。电商销售占比约4%，每年增速较快。

6、一季度毛利率提升的原因？

答：推出新品以及销量规模上升带来的有关费用下降。

7、广告宣传投入计划？
答：一方面由公司自己操作，以央视广告投入为主，另一方面是由经销商进行地方宣传，公司给予一定补贴支持，另外将会加大网络媒体的宣传投放力度。

8、今年有无增加经销商的计划？
答：今年会加大招商力度，同时要求原有经销商增加门店增加覆盖面。
（投资者已签署《承诺书》，此次投资者关系活动中，公司
不存在泄露重大未公开信息的情况。）

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年4月28日
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