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浙江美大实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2018-006
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券：张立聪、李奕臻
华泰柏瑞：陈晓光
华宝兴业：光磊
熙玥投资：陈岚静
长城基金：陈良栋、陈子扬
厚朴投资：钱斌
大摩华鑫：缪东航
光大保德信基金：毕成
德邦基金：陶雨涛

华宝基金：吴心怡、光磊

	时间
	2018年7月23日 14：30-17：00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	夏鼎、钟传良、夏兰、徐红、李羽

	投资者关系活动主要内容介绍


	双方就公司产品、市场及企业发展规划进行了交流。

1、上半年销售收入增长的原因？
答：主要是单店销量提升和客单价提升。

2、二季度集成灶业务毛利率下降原因？
答：毛利率下降主要原因：（1）营销端费用上升；（2）部分原材料涨价。
3、二季度除蒸箱款集成灶销量上升外，橱柜、蒸箱、烤箱等其他配套产品销量增长如情况？
答：配套产品销量较去年同期稳步提高，销售收入占比约10%，较去年同期提高2个百分点，但总体规模较小，未来潜力很大。
4、公司如何理解自身优势，如何看待老板电器参与集成灶行业？

答：传统家电品牌企业参与集成灶行业是好事，公司欢迎优秀的企业参与到该行业中来，把整体市场空间做大，共同推动行业的发展。当然行业竞争也更加激烈，企业竞争依靠的是整体优势，美大是第一阵营，技术优势、渠道优势、品牌优势等整体优势明显。公司战略将巩固现有优势和核心竞争力，增加市场投入、强化品牌、充实人员，实现良好的经营业绩，进一步提升企业的综合实力和竞争优势，保持行业的龙头地位。

5、KA渠道的进展情况？占比多少？
答：上半年新开店200家，目前占比较小，下半年加大KA推进力度。

6、电商渠道的经营模式？ 
答：通过天猫、京东、苏宁和官方旗舰店进行，价格与线下同步。
7、工程渠道占比多少，未来计划多少？

答：工程渠道目前占比2%，未来计划5-10%。

8、未来公司对一二线和三四线市场的发展规划
答：未来公司三四线市场将继续完善和扩大；一二线区域将作为重点市场进行开拓，快速提升在一二线城市的市场销量和占有率。
9、关于产能和110扩建项目情况？ 

答：目前公司产能为55万台，由于集成灶行业发展空间很大，未来几年仍将保持高速发展态势，所以决定实施110万台扩建项目，以满足公司未来几年的产能需求，项目将于2020年底建设完成并投入生产。
10、投资齐家网情况？
答：齐家网是全国互联网家装第一品牌，深度打造了融合线上线下的家装新模式，与公司业务协同性较强，终端客户与公司高度重叠，投资齐家网可以在多个层面达成合作，实现共赢。本次投资属于战略性投资，通过与线上装修平台建立合作联系，充分发挥协同发展作用，有助于公司实现产业链的延伸，实现销售渠道的多样化。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2018年7月25日
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